
 

 

Profil von Jochen Moll, CEO BizSphere AG- 
Softwareentwicklung und Beratung – 
Wissensmanagement – Informationsmanagement – 
Sales Enablement - Stuttgart/Mainz 

 

 

 

 

 

Kompetenz: Analyse der Informationsversorgung in ausgewählten Unternehmensbereichen 
(Fokus: Vertrieb & Marketing) / Optimierung der Unternehmens- bzw. Portfolio-Struktur 
und Verknüpfung der bestehenden Unternehmensdaten mit relevantem Kontext sowie 
aufzeigen von Beziehungen sowie Cross- und Up-Selling-Potenzialen / Offenlegen von 
Kommunikationsabläufen als Entscheidungsgrundlage für die Produktion und die 
Verteilung von Ressourcen – Aufzeigen von vertriebsrelevantem 
Optimierungspotenzial 

Fakten: 2007 Gründung 

Projektabhängig bis zu 25 Mitarbeiter / 10 Partner im IT-, Consulting- und 
Medienbereich / 40.000 Arbeitstage Know-how im Bereich Wissensmanagement, Sales 
Enablement und Software-Entwicklung 

Kunden: mehr als 35.000 verkaufte Seats und über 10.000 aktive User weltweit 

Kooperation Biete:  Gewinngenerierung aus vorhandenem Wissen und effiziente Business 
Intelligence für Vertrieb und Marketing 
Suche: Enterprise Kundenkontakte - Partner für ausgewählte Bereiche 

 

Holzhofstr. 3 
55116 Mainz 
+49 6131 49706-0 
jochen.moll@bizsphere.com 


